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Expedition 4 leva inovacao e
novas perspectivas para revendas

om o objetivo de estreitar

relacionamento, apresentar

solucdes e novos produtos

aos canais, a Distribuidora

AGIS realizou o Expedition 4.
Com o tema Sustentabilidade e Inovacdo,
0 evento percorreu sete cidades - Salvador,
Belo Horizonte, Brasilia, Vitdria, Fortaleza e
Rio de Janeiro - e ocorreu durante o segundo
semestre de 2008, reunindo 374 revendas.

O foco do roadshow foi o lancamento
do Portal de e-commerce B2C, a ferramenta
estratégica criada pela AGIS no inicio de
2008 e que vem ganhando novos adeptos
constantemente. Os canais enxergaram no
B2C a possibilidade de obter maior vantagem
competitiva perante o grande varejo, pois
podem oferecer os produtos aos clientes em
até 10 vezes sem juros, faturando diretamente.
Com isso, a revenda nédo precisa se preocupar
com o estoque e ganha mais agilidade nas
negociacoes.

A novidade chamou a aten¢do de 246
canais de vendas, que se cadastraram com
interesse no portal B2C. Deste niimero, 73 lojas
ja estdo usando a ferramenta, principalmente
na comercializacdo de produtos como TVs,
notebooks, monitores e impressoras.

Para reforcar o conceito do Expedition
4, Pedro Luiz Roccato, especialista no
segmento de gestdo e suporte a canais de
vendas e distribuicdo, ministrou palestras
sobre longevidade e sustentabilidade dos
revendedores e inovagdo & e-commerce.
Dentro desses temas, foram discutidos como os
canais podem criar sistemas de colaboragdo e
assim gerar oportunidades de crescimento.

Outro diferencial do evento foi que, em
algumas pragas, houve uma condicdo comercial
especial para as revendas presentes, como
prazo de pagamento estendido nas compras de
produtos das marcas que apoiaram o evento.
De acordo com Bruno Coelho, Gerente de
Marketing da AGIS, o vasto portfdlio também
foi fator decisivo para a adesdo dos novos
canais, ja que a Distribuidora proporciona
uma gama de produtos que vao desde itens
menores, CoMo acessorios, suprimentos,
memdrias, até os maiores, como impressoras,
monitores, notebooks, desktops, entre outros.
"Esse mix de solugdes, junto a eficiéncia logistica,
forma um diferencial competitivo que poucos
distribuidores conseguem oferecer”.

Ao término de cada roadshow, a AGIS
avaliou os participantes e verificou que o
interesse de cada revenda varia de regido para
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regigo. A andlise mostrou que em pragas de
maior competitividade, como no sudeste, a
demanda é por solu¢des que agregam mais
rentabilidade e agilidade aos negdcios. “Em
virtude do grande niimero de revendas, hd um
"gargalo" nas ofertas, igualando o portfdlio de
produtos e servigos. Por isto, estamos focados em
diferenciais”, garante o Gerente.

Para 2009, a previsdo é realizar acdes
pontuais em cada uma destas regides. Uma
delas sera o desenvolvimento de "lojas
modelos" em diversos pontos, visando expandir
as vendas e prestigiar os parceiros que mais
utilizam a ferramenta B2C. A AGIS avalia o
roadshow como um excelente meio para
gerar proximidade e melhorar sensivelmente o
relacionamento com os canais.

Ainda segundo Bruno Coelho, "Em time que
estd ganhando, néo se mexe. Queremos ampliar
nossa drea de atuag@o sempre e a expectativa
€ que o préximo ano traga novos horizontes
para o mercado de canais. Por isto, faremos
outra edligdo do Expedition, com caracteristicas
ainda mais interativas e dindmicas. Néo
basta simplesmente fazer demonstracéo de
produtos ou palestras sobre seus langamentos.
O interessante é sempre levar temas que
contribuam para o crescimento das revendas'”.



eventos

Depoimentos

O sucesso do Expedition 4 foi marcado pela presenca de profissionais de diferentes
areas das revendas, que abaixo descrevem suas opinides sobre o roadshow. A AGIS
agradece a presenca de todos os participantes e promete surpresas para 2009.

Aguardem.

roadshow foi muito bom,
I O principalmente, porque tivemos

a oportunidade de conhecer
fabricantes e distribuidor e este contato facilita
as negociagdes do dia-a-dia. A nova forma de
pagamento apresentada pela AGIS também
é um ponto de destaque para nossa regido’,
Cesar Augusto Raz - Gerente Técnico da RW
Servicos, de Fortaleza.

evento atendeu minhas
1 O expectativas, pois trabalho na area
de marketing e as demonstracdes
dos produtos vao me auxiliar na divulgagao.
Daqui para frente, todas estas informagdes
recebidas serdo utilizadas de maneira mais
clara nos encartes de comunicagdo com
nossos clientes”, Sarah Baquit - Gerente
de Marketing da iByte (Tecno Induistria e
Comeércio de Computadores), de Fortaleza.

iniciativa da AGIS nos agradou muito,
1 A pois trouxe palestras de extrema

importancia, ja que o tema abrangeu
0 que devemos e 0 que nao devemos divulgar
na Internet. Captamos informagdes que
acrescentam no cotidiano do nosso trabalho.
Pelas apresentacdes dos produtos, pudemos
expandir nosso portfolio de solugdes para

areas que ndo atudvamos, pois vimos que é
possivel ter boa rentabilidade. Pelo roadshow
também conseguimos a aproximagdo com a
Microsoft e concretizamos uma reunido focada
em novos negdcios’, David Teixeira Cruz -
Web Designer da Maestro Informatica, de
Fortaleza.

organizagdo e estrutura do evento,

com a participagdo dos melhores
fabricantes, que apresentaram suas novidades
e com a palestra com foco em negociagéo.
Porém, o que mais nos chamou a atencdo foi
a ferramenta B2C. Esperamos que os pregos
realmente sejam competitivos para realizamos
bons negdcios. Também achamos que seria
interessante para os revendedores participantes,
a entrega de um certificado. Isto agregaria
valores para a empresa e demonstraria que
buscamos o que ha de melhor no mercado
para oferecer aos nossos clientes.” Equipe 3A
Informética (Ceara Reciclagem em Material
de Informatica LTDA-ME), de Fortaleza.

Il F icamos muito satisfeitos com a

I roadshow apresentou eficiéncia
e eficacia ao demonstrar os
produtos, porque trouxe novidades

e informagBes proximas da realidade. Quanto
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ao B2C, é uma 6tima ferramenta que permite
estreitar o relacionamento entre revenda e
distribuidor”, Jeconias Lobo Diniz - Gerente
de Negdcios da Cyberzone Games, do Rio
de Janeiro.

AGIS esta de parabéns pela iniciativa
1 A de realizar este roadshow. Foi

uma excelente forma de reunir
distribuidora, fabricantes e revendas. Esta
foi mais uma demonstragdo de trabalho em
parceria e espero que o evento resulte em bons
negdcios daqui para frente”, Francis Doria
Oliveira - proprietario da Info Shopping

Leblon, do Rio de Janeiro.
1 E dimensionado. Tanto os fornecedores
quanto os palestrantes estdo de
parabéns. Ja estou aguardando o préximo."
Marcio Caruso - Gerente Comercial da

ste roadshow estava muito bem

Compu Forte Informatica, de Belo Horizonte.

I evento foi étimo. Toda equipe da
O AGIS esta de parabéns, assim como

os representantes de cada fabricante”

Sheylla Gracielle - Gerente Comercial da Super
Micro Informética, de Brasilia. E
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