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Venda consultiva em
momentos de retracao de

mercado

O cenario atual ndao poderia estar mais
propicio para o foco na venda de valor e
ndo de prego, tipico da venda consultiva.
Em momentos de retragdo de mercado
e recuperagao
vivendo, a venda consultiva figura como
ferramental basico no processo de
argumentagao e sucesso em vendas.

No segmento de tecnologia infelizmente
somos condicionados a discursar sobre
as incriveis features técnicas dos
produtos, mas nos esquecemos que
nossos clientes finais compram produtos
para usufruir dos beneficios que eles
oferecem. Portanto temos o desafio
de entender muito bem as aplicagdes
dos produtos no dia a dia de nossos
clientes para que possamos sustentar
nossa argumentacao de vendas no

lenta como estamos

valor que eles proporcionarao a nossos
clientes finais. Até porque, o produto

é apenas a “desculpa”, visto que o que
interessa mesmo sdo os resultados por
ele oferecidos.

Oferecemoscursosdevendaconsultivaem
varios formatos, podendo ser in company
ou em turmas abertas. Ja& treinamos
mais de 1 mil alunos em dois anos de
Consulte-
nos sobre proximas datas, carga horaria
e modelos de desenvolvimento. Temos

desenvolvimento do tema.

certeza que teremos uma alternativa
100% compativel com a sua demanda!

Empreendedorismo sera o
tema da proxima edicao do
Reseller FOorum

No préximo dia 11 de junho terd inicio
mais uma edicao do principal evento de
canais do Brasil, o Reseller Férum. Este
ano contaremos com iniUmeras mudancas,
a comecar pelo local do evento que agora
passa a ser o hotel Iberostar na Bahia.

Outra mudancga se refere a composicao
dos congressistas, que agora passara
a contar com representantes de
todos os elos da cadeia (fabricantes,
distribuidores, revendedores, VARs,
integradores e ISVs), todos debatendo
juntos os temas discutidos no evento,
além dos executivos dos fabricantes

patrocinadores. O tema que iremos

desenvolveresteanojuntoaosmaisde 120
participantes serd o empreendedorismo
aplicado a realidade da cadeia de vendas
& distribuigao.
visdo de empreendedorismo por parte
do empresariado, quanto
internas de inovacao através do intra-
empreendedorismo, também conhecido
como empreendedorismo corporativo.
Ndo perca este maravilhoso evento!

Acesse agora o site do evento!

Abordaremos tanto a

iniciativas

Conhecga o portfolio mais completo
de cursos do mercado

Através de nossa divisdo Channels” University,
especializada em cursos, eventos e treinamentos
para a cadeia de vendas & distribuicao,
disponibilizamos o mais completo portfélio de
temas para desenvolvimento profissional de

seus executivos, como também de seus canais
indiretos. Dispomos de titulos como Venda
Consultiva, Extensdo em Gestao de Canais e
outros. Acesse agora nosso site e descubra qual

o melhor curso para atender seu desafio atual!

conselho de canais

DE VENDAS E DISTRIBUIGAO DO BRASIL

Mudancas na composicao do
Conselho de Canais

O Conselho de Canais, grupo formado por
profissionais atuantes na cadeia de vendas &
distribuigao, ganhou quatro novos conselheiros
que irdo enriquecer ainda mais os trabalhos
desenvolvidos pelo grupo: Arlindo Silva, diretor
de distribuicdo e SMB da 3Com, Alexandre
Conde, diretor da distribuidora CDC Brasil,
Mauro Capelldo, diretor de canais da Enterasys e
Silvino Lins, diretor da HP. Conheca o Conselho

de Canais e suas publicagdes clicando aqui!

Dica: Price Protection

O price protection é uma ferramenta que
resguarda estoques dos revendedores e
distribuidores quanto a redugdes no street
price ou PSVCF (Prego Sugerido de Venda para
os Clientes Finais) realizados pelo fabricante.

Saiba mais sobre este assunto em nosso livro.
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