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Alianca com Officer
disponibilizara track de
gestao no evento Real Time

A Channels’
uma alianca com a Officer que

University firmou

possibilitard a disponibilidade
de um track especifico sobre
gestao, dentre as 11 trilhas. Sao
elas: dados, design, impressao,
infraestrutura, integracao, mobi-
lidade, parcerias, produtividade,
servicos, SMB e gestao.

A formatacao em trilhas pos-
sibilita a capacitacao de forma
estruturada, fomentando a
especializagcao dos canais. Com
a disponibilidade exclusiva da
nova trilha focada em gestao, os
proprietarios e gestores dos re-
vendedores poderao ter contato
com temas como “Venda+Valor:
Como Vender Valor e nao Preco”,
“Empreendedorismo: Melhores
Praticas na Gestdao de uma
Revenda, VARelIntegrador”e"Dez
Passos para Tornar Momentos de
Retracao em Oportunidades de
Negocios” distribuidos em 4 ho-
rarios no periodo da tarde. Veja
no quadro ao lado o conteldo de
cada mini-curso.

Os temas serao desenvolvidos
por Pedro Luiz Roccato, dire-
tor presidente do Grupo Direct
Channel que possui livros publi-
cados na area e disponibiliza a
grade de cursos mais completa
do mercado para formacgao e
certificacao em canais indiretos,
como o Curso de Extensao em
Gestao de Canais. Segundo

n

Roccato da Direct Channel, “a
alianca viabilizara a disponibiliza-
¢ao de conteldo especializado de
formagao em gestao para 3.500
profissionais que atuam nos ca-
nais da Officer e permitird seu
aperfeicoamento quanto as me-
Ihores praticas de gestao de suas
empresas, conduzindo-os a uma
maior longevidade e a desejada
rentabilidade para seu negdcio”.

A sétima edicao do Real Time
ocorrera em 12 de agosto na cida-
de de Sao Paulo, no Transamérica
Expo e contara com 3.500 visitan-
tes compostos por profissionais
atuantes em revendedores, VARs
e integradores de todo o Brasil.
Como as vagas sao limitadas,
faga sua inscricao o mais breve
possivel. Para conhecer melhor a
proposta do evento e fazer sua
inscricdo que é gratuita, acesse
o blog do evento. Caso quei-
ra conhecer melhor o0s cursos
disponibilizados pela Channels’
University, acesse o site.

Real Time: Curso Venda+Valor

O curso “Venda+Valor: Como Vender
Valor e ndao Preco” possibilitara

aos participantes desenvolver a
venda de valor como diferencial

para a forca de vendas. O curso
apresentara técnicas para identificar
as necessidades de seus clientes

de forma pro-ativa, ofertando
solugdes para seus problemas, ou
seja, venda necessidades e ndao mais
caracteristicas técnicas. Em mercados
competitivos como o de TI, automacgao
comercial e Telecom, os participantes

poderdao saber como vender valor e nao

preco. Faca sua inscricao clicando aqui!

Real Time: Curso
Empreendedorismo - Melhores
Praticas de uma Revenda, VAR
e Integrador

O curso “"Empreendedorismo:
Melhores Praticas na Gestdo de uma
Revenda, VAR e Integrador” provera
conhecimento relativo as melhores
praticas compiladas do contato com
mais de 5 mil gestores de revendedores,
VARs e integradores nos projetos,
eventos e cursos que realizados pela
Direct Channel. Dentre os assuntos
abordados, teremos: planejamento,
gestao de carteira de clientes, gestao
de pessoas, gestao de marca e outros.

Faca sua inscricao clicando aqui!

Real Time: Curso Dez Passos
para Tormar Momentos de
Retracao em Oportunidades de
Negdcios

O curso “"Dez Passos para Tornar
Momentos de Retracdao em
Oportunidades de Nego6cios” oferecera
aos participantes insights para tornar
momentos de retracdao de mercado
em oportunidades de crescimento
sustentado na inovagao, novos
clientes, mercados, nichos, expansao
de portfélio de produtos & servigos,
bem como em novas oportunidades
junto a carteira de cliente atual.

Faca sua inscricao clicando aqui!
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